Générati

Les métiers du vivant, Iesprit GRAND ouvert

BTSA Technico-commercial - Spécialité Vins et
spiritueux

Filiere :Commerce, vente, conseil Viticulture et cenologie
Niveau :BTSA

Voies de formation au sein du réseau :

Apprentissage

La formation permet d’acquérir une double compétence a la fois technique et
commerciale. Elle vise a développer les connaissances de la filiere et le savoir-
faire pour mieux appréhender le marche.

L’enseignement, avant tout axée sur la maitrise des techniques commerciales,
s’appuie sur I'option Vins et spiritueux. La formation répond aux besoins des
entreprises de production ou de distribution de produits vitivinicoles et spiritueux.

Le technico-commercial travaille en amont et en aval de la filiere et intervient
dans les différentes phases des relations commerciales. Il est capable de
valoriser des vins et spiritueux (Whisky, Rhum, Biere...), tant sur le plan de leur
élaboration que sur celui de leur commercialisation.

Connaitre I'entreprise et ses produits

Elaborer et mettre en ceuvre une stratégie commerciale
Prospecter, négocier, vendre, suivre les ventes et conseiller
Animer une équipe commerciale



Technico-commercial

Chef de rayon

Conseiller en vins et spiritueux
Caviste

Responsable achat

Responsable commercial / marketing
Chef de produit

¢ Certificats de Spécialisation Commercialisation des vins

¢ Licences professionnelles en marketing, commerce, exportation, production,
cenotourisme...

¢ Dipléme d’ingénieur agronome option viticulture cenologie

e Ecole de commerce

Alternance

Apprentissage
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